Ausbildung, Bachelor-Studium und berufliche Karriere — gefordert durch die Deutsche Vermdgensberatung

und die private Fachhochschule der Wirtschaft

Vermogensberatung

Fachhochschule
der Wirtschaft

Vermogensaufbau fiir jeden!
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Schule geschafft —und jetzt?

Sie haben das Abitur in der Tasche und stehen vor der Frage:

was nun, Berufsausbildung oder Studium?

Wir bieten beides in einem. Und noch viel mehr. Zum Beispiel finf anerkannte Abschlisse in nur
drei Jahren, hohen Praxisbezug, die Mdglichkeit mehrerer Einkommensquellen schon wahrend des
Studiums und Studienbedingungen in der Universitatsstadt Marburg, die einmalig sind.

Wer jungen Menschen so viel bietet, darf auch etwas erwarten. Unser Anliegen ist es, mit dieser
Ausbildung gezielt an den Beruf des Vermogensberaters heranzufiihren. Einen der wertvollen wenigen
Studienpladtze kann deshalb nur bekommen, wer sich nachweislich fur den Vertrieb interessiert und
eignet, sich vorstellen kann, Kunden zu beraten und im Anschluss an die Ausbildung seine berufliche
Zukunft in diesen Bereichen sieht.

Sie finden sich wieder? Dann informieren Sie sich auf den nachsten Seiten Uber ein Ausbildungs-
angebot und berufliche Karrierechancen, die in der Finanzbranche einmalig sind.

Wir freuen uns auf Sie.

lhre I
Y /;Z h A
FoiA LY ¥
fhd Cin WA, &wﬁ;ﬂo\x
Dr. Dirk Reiffenrath Prof. Dr. Michael Thiemermann

Mitglied des Vorstands Deutsche Vermégensberatung Leiter der FHDW in Marburg



04 TIhr Beruf - Ihre Chance

A

_—

05 TIhre Ausbildung - Ihre Vorteile

—

06 Die Ausbildung in der Praxis

_—
L CV

08 1 Beruf - 5 Abschliisse

— 1. Bachelor of Arts

ch\‘.

e

2. Kaufmann/-frau fiir Versicherungen und Finanzen (IHK)
TSI _ a

3. Gepriifte/-r Finanzanlagenfachmann/-frau (IHK)

4. Gepriifte/-r Fachmann/-frau fiir
Immobiliardarlehensvermittlung (IHK)

1T e .

|

i
o

o
s

|
-

5. Zertifizierte/-r Vermogensberater/-in DBBV

o 13 Die Ausbildungstriger: FHDW und Deutsche Verm

ogensberatung

16 Der Studienort Marburg
18 Wer ist geeignet?
A

20 Was kostet das Studium und wie lasst es sich finanzieren?
n ’_,\

22 Thre Vorteile auf einen Blick
T s A

23 Wie komme ich an einen Studienplatz?

s =




[@] praxis

[hr Beruf -
Ihre Chance

Fast jeder ist in finanziellen Fragestellungen auf einen Rat-
geber angewiesen. Der eine geht zur Bank, der andere zur
Versicherung und manche suchen, mit viel Aufwand und oft
ergebnislos, im Internet nach Informationen.

Als Vermogensberater haben Sie mehr zu bieten. Denn Sie
beraten unabhdngig von den Interessen einer Bank oder
Versicherung. Und trotzdem haben Sie alle Produkte im
.Koffer”. Sie sind bestens ausgebildet und unterstttzen lhre
Kunden dabei, furs Alter oder fur die Gesundheit vorzusor-
gen, fur die eigenen vier Wande zu sparen, Geld sicher und
rentabel anzulegen oder zu guten Konditionen ein Baudarle-
hen aufzunehmen.

Sie sehen, das Spektrum des Berufes ist breit und damit des-
sen Chancen und Moglichkeiten. Wer sie nutzt, hat nicht nur
zufriedene und dankbare Kunden, sondern macht darUtber
hinaus Karriere und verdient , gutes Geld”.

Wie ist das maglich?

Ganz einfach: Hinter jedem Vermdgensberater steht die
Nummer 1 der Finanzvertriebe in Deutschland —
die Deutsche Vermdgensberatung.
Und die hat nur eine Aufgabe: ihre Vermdgensberater
bestmaglich fiir die tdgliche Arbeit beim Kunden
auszustatten.

An ihrer Seite: Top-Adressen der deutschen Finanz-
wirtschaft, wie zum Beispiel die Deutsche Bank oder die

AachenMiinchener Versicherungen.
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5" Das Entscheldende an unserem Angebot:

—

Ihre Ausbildung ist konsequent zweigleisig (dual).

Denn rund ein Drittel der Zeit verbringen Sie in Marburg an
der Fachhochschule, um in nur drei Jahren gleich funf Ab-
schlusse zu erwerben. Den Bachelor of Arts und drei staatlich
anerkannte IHK-Abschlisse. Den Rest der Zeit lernen und
arbeiten Sie in einer unserer Uber 3.400 Geschaftsstellen

und Direktionen, um sich so die praktischen Fahigkeiten des
Vermdgensberater-Berufes anzueignen. Danach kénnen Sie
beruflich durchstarten. Denn Sie sind fachlich bestens ausge-
bildet und beherrschen das praktische , Handwerkszeug” Ihres
zukunftigen Berufes.

Zugegeben — ein anspruchsvolles Programm, dem nicht jeder
gewachsen sein wird. Und nicht jedem liegt eine vertriebliche
Tatigkeit. Aus diesem Grund steht zundchst ein Eignungstest
an der Fachhochschule der Wirtschaft an. Im nachsten Schritt
durchlaufen Studienbewerber eine mindestens 4-monatige ver-
triebliche Vorqualifikation, um die Eignung fur den Vertrieb und
fir den Beruf des Vermogensberaters zu testen. Danach stehen
fur die weitere berufliche Zukunft alle Tore offen. EinschlieBlich
eines Studienplatzes mit Bedingungen, die erstklassig sind.

So ist die Ausbildung organisiert:

> Eignungstest an der Fachhochschule der Wirtschaft

> Mindestens 4-monatige nebenberufliche Tatigkeit im
Vertrieb mit praktischen Leistungsnachweisen

> Nach erfolgreichem Test und nebenberuflicher
Qualifikation: Beginn des Studiums zum 1. April
eines Jahres

> Prasenzphasen an der Hochschule, ca. 1/3 der
gesamten Ausbildungszeit mit dem Ziel: 5 Abschlisse
in 3 Jahren

> Praxisphasen im Vertrieb, ca. 2/3 der gesamten
Ausbildungsdauer, mit Onlinevorlesungen und
Praxisarbeit mit dem Ziel, den Vermdgensberater-
Beruf in der Praxis zu erlernen




, Wir denken nicht in
Quartalsberichten,
sondern in Generationen.”

Drei Jahre Ausbildung sind eine lange Zeit, in die Sie und wir investieren:

Und wer viel investiert, sollte genau priifen, worauf er
sich einldsst, Sie genauso wie wir.

Dies gilt umso mehtr, als das Studieren an der FHDW anspruchs-
voll ist und eine vertriebliche Tatigkeit hohe Anforderungen an
Sie stellt. Deshalb: Priifen Sie im Rahmen des Eignungstests an
der FHDW, ob Sie die notwendigen Voraussetzungen fr ein
Studium mitbringen. Und gehen Sie noch vor Beginn des Stu-
diums erste Schritte im Vertrieb, indem Sie einen Vermdgens-
berater, hren Ausbilder, zu Kundenterminen begleiten und
diesem zuarbeiten. So bekommen beide Seiten, Sie und wir,
ein Gespur dafdr, ob Sie sich fur den fur Sie passenden Berufs-
weg entschieden haben. Trifft dies zu, steht einem baldigen
Studienbeginn nichts mehr im Wege. Im Rahmen der Vorlesun-
gen an der Fachhochschule lernen Sie, wie die Finanzbranche
funktioniert, welche Produkte es gibt und fur welche Bedarfs-
situationen diese gemacht sind. Was aber eine Hochschule
nicht leisten kann: die Umsetzung in der Praxis. Kein Kunde
gleicht dem anderen. Deshalb erlernen Sie in den Praxisphasen,
wie man Kundentermine vereinbart, im Kundengesprach

Sie in Ihre berufliche Zukunft, wir in unseren ,Nachwuchs“.

mithilfe eines Analysebogens den Bedarf ermittelt und darauf
aufbauend pass genaue Produktblndel schndrt. Sie lernen, wie
man beim Kunden prasentiert und diesen von Ihrem Konzept
Uberzeugt. Sie beantworten Fragen, erklaren und nehmen
Ihren Kunden alles ab, was unverstandlich und lastig ist.

Hort sich schwierig an. Wir machen es Ihnen einfach.

Von Beginn lhrer Ausbildung an gehen Sie jeden Schritt
gemeinsam mit lhrem persoénlichen Ausbilder. Diesen begleiten
Sie zu Kundenterminen und schauen ihm Uber die Schulter.
+Ausbilden durch Vormachen” lautet unsere Devise. Und

das gilt so lange, bis Sie selbst die nétige Sicherheit haben —
fachlich und im Auftreten — um erste einfachere Beratungen
eigenstandig durchzufihren. Abgerundet wird die Ausbildung
in der Praxis im BUro Ihres Ausbilders. Dort lernen Sie, wie

ein Vermdgensberater seine Arbeit organisiert. Und zu guter
Letzt: Auch in den Praxisphasen halten Sie den Kontakt zur
Fachhochschule, indem Sie — meist vormittags — an Onlinevor-
lesungen teilnehmen.
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Theorie und Praxis der Ausbildung

Praxis-Phase
> Ausbildung in der Praxis
> Onlinevorlesungen

> Vorlesungen
> Ausbildungsbegleitender

> Bachelor-Thesis Unterricht
> DVAG-Veranstaltungen > |HK-Prufungs-
vorbereitung

. Direktion, Geschaftsstelle FHDW in Marburg




1 Beruf - 5 Abschlusse



Erwerben Sie im Rahmen des Studiums mit dem Bachelor of Arts den ersten berufsqualifizierenden und

international anerkannten Hochschulabschluss, der das ,Herzstiick” der theoretischen Ausbildung ist.

Der fachliche Schwerpunkt liegt dabei auf der Ausrichtung
Finanzvertrieb”. So erhalten Sie nicht nur betriebs- und
volkswirtschaftliches Grundwissen, sondern dariiber hinaus
auch das theoretische Rustzeug fur eine erfolgreiche Tatigkeit
als Vermdgensberater.

Wie ist das Studium organisiert?

Das Studium findet in Prasenzveranstaltungen am Standort
der FHDW in Marburg statt. Die Studieninhalte werden in Form
von Vorlesungen und Gruppenarbeiten vermittelt. Referenten
sind in erster Linie Professoren und Lehrbeauftragte der FHDW.

Profitieren Sie darlber hinaus von den Erfahrungen beson-
ders erfolgreicher Praktiker und Vertriebsmitarbeiter der
Deutschen Vermdgensberatung. Von diesen lernen Sie, wie
Sie Praxis und Theorie verbinden und fur Ihren beruflichen Er-
folg umsetzen kénnen. Ein Teil des Fachwissens wird dartber
hinaus wahrend der Praxisphasen in Form von synchronen
Onlinevorlesungen vermittelt. Die Prasenzzeit in Marburg
wird auf das notwendige MaB beschrankt. Sie haben mehr
Zeit fUr die Praxis und profitieren von einer modernen und
besonders effizienten Organisation lhres Studiums.

Worin liegen die wesentlichen Inhalte?

Dieses duale Studium ist ein betriebswirtschaftliches Studium
und Sie schlieBen mit dem staatlichen anerkannten Titel des

Bachelor of Arts ab. Selbstredend, dass deshalb Betriebs- und
Volkswirtschaft mit Themen wie Management, Selbststandig-

keit, Betriebsorganisation, Mitarbeiterfihrung, Finanzierung,
Buchfihrung und Controlling oder Marktmechanismen

im Vordergrund stehen. Abgerundet wird Ihr Studium im
Rahmen des Schwerpunktes Finanzvertrieb durch alles, was
Sie aus der Finanzbranche wissen sollten. Sie erfahren und
erlernen das gesamte Fachwissen rund um die Themen
Vertrieb, Banken, Versicherungen und sonstige Finanzdienst-
leistungen.

Wie wird der Abschluss erworben?

Wie bei jeder ordentlichen Ausbildung stehen auch bei
diesem Bachelor-Studium am Ende eines Semesters schrift-
liche und mandliche Prifungen. Als krénenden Abschluss
schreiben Sie zum Ende lhres Studiums die sogenannte
.Bachelor-Thesis”. Sie arbeiten ein Thema schriftlich aus, das
Sie wahrend der Praxis des Finanzvertriebes kennengelernt
haben. Und Sie nutzen daftr die im Rahmen lhres Studiums
erworbenen wissenschaftlichen Methoden.
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Einer der entscheldenden Vortelle unseres dualen Ausblldungsgangs In das Bachelor-Studlum ist eine vollwertige

TS STV

IHK- Ausblldung (,,Lehre ‘) zum/zur Kaufmann/-frau fiir Versicherungen und Finanzen integriert.

Aufgrund der passgenauen Abstimmung der in beiden
Ausbildungsgangen (Bachelor-Studium und IHK-Ausbildung)
vermittelten Inhalte ist fir Studierende ein nur sehr geringer
Mehraufwand notwendig, um parallel zum Studium diesen
staatlich anerkannten Abschluss zu erwerben. Die FHDW
sorgt hierbei dafur, dass im Rahmen von , Crash-Kursen” die
Studierenden intensiv auf die IHK-Zwischen- und -Abschluss-
prifungen vorbereitet werden.

Erfreulich: Aufgrund der Prasenzphasen im Rahmen des
Bachelor-Studiums kann die IHK-Ausbildung auch ohne den
Besuch einer Berufsschule absolviert werden. Der Lernstoff
der Berufsschule wird wahrend der Prasenzzeit in Marburg
vermittelt. Das spart Zeit und verlangert die wertvollen Praxis-
phasen.

Und naturlich gibt es — wie bei jeder ,Lehre” — auch hier eine
Ausbildungsvergltung, die sich nach dem Lehrjahr und den
von der zustandigen IHK festgelegten Bandbreiten richtet.

[1] info l
Ausbildungsvergiutung

> Richtwert fur die monatliche Ausbildungsvergitung
(brutto) laut Tarifvertrag fur das Versicherungsver-
mittler-Gewerbe (je nach IHK-Bezirk unterschiedlich)

ca. 750 €
ca. 700 €

ca. 650 €

1. Jahr

2. Jahr

3. Jahr

V




3. ('.:'wepriifte/-r_t‘Finanzanlagen-
- fachmann/-frau (\Hj(\ N

.-

Allein schon die Berufsbezeichnung Vermdgensberater verdeutlicht: Wer in diesem Beruf arbeitet, der hilft seinen

Kunden iiber die Jahre auch dabei, Ersparnisse sicher und ertragreich anzulegen.

Der Gesetzgeber verlangt gem. § 34f der Gewerbeord-

sen werden kann. Damit Sie schon friihzeitig die Erlaubnis
nung von ,Finanzanlagenvermittlern” eine gewerbliche

zur Kundenberatung erlangen, bilden wir Sie im Regelfall
bereits vor Beginn des Studiums zum/zur Finanzanlagen-
fachmann/-frau (IHK) aus. So steht einem erfolgreichen
Karrierestart schon wahrend der Studienzeit nichts im

Zulassung. Die wird je nach Bundesland beim zustandigen
Gewerbeamt oder bei der zustandigen IHK beantragt.

Sie wird nur dann erteilt, wenn der staatlich anerkannte
IHK-Abschluss Finanzanlagenfachmann/-frau nachgewie- Wege.

4. Geprufte/-r Fachmann/-frau fir
Immobiliardarlehensvermittlung (|HK)

Viele Kunden wiinschen sich ein Eigenheim.

Sie als Vermdgensberater sind der Begleiter, um diesen Traum in die Realitdt umzusetzen.
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5. Zertlflzlerte/ -T
Vermogensberater/ in ﬂBB\I

1~ T I -
Vermogensbemtung ldsst sich auch ohne Bachelor-Studlum und ohne IHK-Ausbildung erlernen.

. 4

Dies erfolgt im Rahmen einer durch die DAV, die Deutsche
Akademie fur Vermogensberatung, und das DBBV, Deutsches
Berufsbildungswerk fur Vermdgensberatung e.V., getragenen
Fachausbildung mit dem Abschluss , Zertifizierte/-r Vermogens-
berater/-in DBBV".

Auch hier profitieren Absolventen des
Bachelor-Studiums und der IHK-Ausbildung

Die Inhalte der Fachausbildung der DAV werden im Rahmen
lhrer synchronen Onlinevorlesungen und Ihrer Prasenzphasen
in Marburg vermittelt, sodass Ihre Leistungen in diesen
Fachern komplett auf die Ausbildung zum Vermdgensberater
ohne weitere Prifungen angerechnet werden.

-

.

Sie sind damit am Ende lhres Studiums auch , Zertifizierte/-r
Vermd&gensberater/-in DBBV”. Dieser Abschluss genieBt in
der Branche allerhéchste Anerkennung und dokumentiert,
dass Sie zu Recht die Berufsbezeichnung Vermégensberater/-in
tragen. Sie sind mit diesem Abschluss in der Lage, lhren
Kunden die Vorteile des Allfinanzangebotes aufzuzeigen.
Und Sie kénnen jetzt auch Ihren eigenen Partnern das Fach-
wissen selbst professionell vermitteln.

Und naturlich profitieren Sie wahrend und nach der Ausbil-
dung vom weitreichenden Weiterbildungsangebot der Deut-
schen Vermogensberatung und der Deutschen Akademie

fr Vermogensberatung. Denn wie ein Steuerberater oder
Rechtsanwalt muss auch ein Vermogensberater sein Fachwis-
sen standig aktualisieren und auf dem Laufenden halten.
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Die Ausbildungstrager FHDW und
Deutsche Vermogensberatung

In drei Jahren einen Beruf zu erlernen und dabei flinf Abschliisse zu erwerben -
das ist schon eine ganze Menge. Doch wenn es um die eigene berufliche Zukunft
geht, zahlt nicht nur Quantitat. Deshalb ist es wichtig, seine Ausbildung dort zu
machen, wo Qualitat im Vordergrund steht.

Und davon durfen Sie bei Ihren Ausbildungspartnern, der Deutschen Vermogens-
beratung und der Fachhochschule der Wirtschaft, uneingeschrankt ausgehen.
Denn beide gehoren zur ,Spitzenklasse“, wenn es um die Ausbildung junger
Menschen geht.

' Vermogensberatung

Fachhochschule
der Wirtschaft

Vermogensaufbau fiir jeden!
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Ihr Ausbildungspartner fur die Praxis -
die Deutsche Vermogensberatung

N

> Familienunternehmen und Nummer 1 der eigen-
standigen Finanzberatungen

Al ol

/-errf”rrr [

70 Millionen Euro im Jahr investiert die Deutsche Vermo- > Gegrindet im Jahr 1975 durch Prof. Dr. Reinfried Pohl

gensberatung Jahr fur Jahr in die Aus- und Weiterbildung. > Uber 6 Millionen Kunden

Elf Berufsbildungszentren hat das Unternehmen bundesweit. > Rund 3.400 Geschaftsstellen und Direktionen

Allein dies ist schon der Beleg dafur, wie ernst das Thema > Rund 1.200 Millionen Euro Umsatzerlose

Ausbildung genommen wird. > Rund 70 Millionen Ausbildungsaufwendungen im Jahr
> 11 Berufsbildungszentren bundesweit

Das Entscheidende dabei: Die praktische Ausbildung findet > Bedeutende Partnergesellschaften: z. B.

dort statt, wo die Praxis beherrscht wird. Namlich in den AachenMinchener Versicherungen und Deutsche Bank

rund 3.400 Geschaftsstellen und Direktionen des Unterneh- > Exzellente Service- und Karriere-Ratings

mens. Und dort ist auch Ihr Platz, wenn Sie sich fur unser iere de

Ausbildungsangebot entscheiden. Ihr Ausbilder ist immer Mehr unter WWW-d“ag-kar" . '

selbst ein langjahrig erfolgreicher und erfahrener Vermégens-

berater, der Sie Schritt fir Schritt an alles heranfihrt, was Sie

fur die Kundenberatung benétigen. Wichtig zu wissen: Auch nach der Ausbildung bleiben Sie
in ganz engem Kontakt zu Ihrem Ausbilder. Als hauptbe-
ruflicher Vermogensberater sind Sie Teil seines Teams und
arbeiten weiter zusammen. Nun aber auf Augenhéhe, als

Deuts"che Geschéftspartner, der im Team den Erfolg sucht.

Vermogensberatung

Vermogensaufbau fiir jeden!




[hr Studienpartner — die FHDW
in Marburg

1993 wurde die Fachhochschule der Wirtschaft (FHDW) als
eine der ersten privaten Hochschulen in Paderborn gegriindet.
Mittlerweile studieren an ihren flinf Standorten Paderborn,
Bielefeld, Bergisch Gladbach, Mettmann und Marburg Uber
2.000 junge Menschen. Die FHDW ist damit eine der fuhren-
den privaten Hochschulen in Deutschland. Die Verbindung
von Theorie und Praxis ist das Erfolgsrezept der FHDW. Und
das gilt auch und ganz besonders fur die FHDW in Marburg.
Dieser Standort der Hochschule hat sich auf seinen Partner,
die Deutsche Vermogensberatung, und auf den fachlichen
Schwerpunkt Finanzvertrieb konzentriert. Junge Menschen
finden dort optimale Bedingungen, um sich auf eine spatere
berufliche Tatigkeit als Vermogensberater vorzubereiten.

Uber 100 junge Menschen studieren in Marburg, alle erlernen
die Praxis in einer der rund 3.400 Geschaftsstellen und Direk-
tionen der Deutschen Vermdgensberatung. Das Besondere
der FHDW in Marburg: Studieren und Leben unter einem Dach.
Alle Studierenden finden in dem in das Geb&dude der
FHDW integrierten Studentenwohnheim Platz zum Arbeiten,

> Eroffnet im Oktober 2014

> Modernste Studienbedingungen mit Vorlesungsraumen,
Studentensekretariat und Bibliothek

> Rund 100 Studierende

> Studienbeginn jeweils im April

> Studium in kleinen Gruppen (bis zu 36 Studenten je
Semester) erhoht den Lernerfolg

> Im Gebaude integriertes Studentenwohnheim mit
komfortabel ausgestatteten Zimmern (Uberwiegend
Einzelzimmer)

> Vielfaltige Freizeitmdglichkeiten im Gebdude und in
der Universitatsstadt Marburg

> Kostenloses WLAN im gesamten Gebaude

> In unmittelbarer Néhe zur Firmenzentrale und
zum Hauptbahnhof Marburg gelegen

Mehr unter www.idw.de /

Wohnen und naturlich fur die Gemeinschaft. So bietet sich in
modernen Gemeinschaftskiichen Gelegenheit zum Kochen
und Essen, in einem groBen Gemeinschaftsraum kénnen die
Abende verbracht werden und mit einem kostenlos nutz-
baren Fitnessraum ist sogar fur die Gesundheit gesorgt. So
macht Studieren Spaf.

FHDW

Fachhochschule
der Wirtschaft
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Das ist einmalig!

Informniieren und lernen
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Worauf kommt

> Ein Vermogensberater hat viel mit Menschen zu tun, seien fUr sich selbst in der Praxis festzustellen, ob der Beruf des
es Kunden oder Mitarbeiter. Die Freude am Kontakt und Vermdégensberaters Ihr , Traumberuf” ist. Erleben Sie, was es
im Umgang mit Menschen ist Grundvoraussetzung fur bedeutet:

Erfolg in diesem Beruf.
> im Team zu arbeiten
> In der Beratung stehen naturgemaB wirtschaftliche Frage-

stellungen, wie Vorsorge, Steuern, Geldanlage oder die > andere Menschen zu beraten und zu informieren
Absicherung von Hab und Gut, im Vordergrund. Interesse
an solchen wirtschaftlichen und finanziellen Themen sollte > selbststandig und eigenverantwortlich zu arbeiten

deshalb vorhanden sein.
> in einem vielfaltigen und wichtigen Beruf Erfolg zu haben
> Und zu guter Letzt: Ein Schuss Ehrgeiz und Leistungs-
bereitschaft kdnnen nicht schaden. Die Karrierechancen
nach der Ausbildung sind erstklassig, vor allem fir diejeni-

gen, die etwas leisten wollen, \ L@VE N\'

Ob Studium und Vermogensberatung das Richtige fur Sie
sind, lasst sich am besten in der Praxis Uberprifen. Begleiten
Sie deshalb vor dem Studium einen ausbildenden Vermogens-

berater in der taglichen Arbeit. Nutzen Sie die Gelegenheit,



Aber keine Sorge: Wahrend lhres Studiums haben Sie
gelernt, eigenstandig Termine mit Ihren Kunden zu verein-
baren. Sie sind bereits als Vermodgensberater erfolgreich und
haben ein ansehnliches Einkommen. Gemeinsam mit Ihrem
Ausbilder erarbeiten Sie Ihren ganz persénlichen Karriereplan
— mit allen Schritten und allen Méglichkeiten. Sie sind nun
.Vollwertiges” Mitglied eines Teams aus Vermogensberatern
und Ubernehmen Verantwortung. Neben gemeinsamen
beruflichen Aktivitaten wird dabei auch die Gemeinschaft
nicht zu kurz kommen.

Schon im Studium haben Sie begonnen, sich einen eigenen
Kundenstamm aufzubauen. Diesen vergréBern Sie nun von
Monat zu Monat, da Sie sich jetzt zu 100 Prozent auf lhren
Beruf konzentrieren kénnen. Und wenn Sie beruflich ganz
fest auf beiden Beinen stehen, er6ffnet sich lhnen ein zweites
Betadtigungsfeld: Bauen Sie sich lhre eigene Vertriebsorgani-
sation auf. Entwickeln Sie selbst ein Team aus Vermogensbe-
ratern, die Sie einarbeiten und ausbilden.

Und wer weiB3: Vielleicht findet sich schon bald in Threm
Team auch ein Partner, der den gleichen Weg wie Sie geht
und von lhrer praktischen Ausbildung und dem Lehrangebot
der FHDW profitiert.




0
['x] studiym ,0’

I 4NN T

Was kostet das Studlum?

Dies sind die maBgeblichen Vorteile des Studiums in einer der
renommiertesten privaten Fachhochschulen Deutschlands,
der FHDW. Das hat seinen Preis. Studierende bezahlen des-
halb an die FHDW eine monatliche Studiengebihr in Hohe
von 620 Euro (Stand: Februar 2016).

Die Deutsche Vermdgensberatung unterstiitzt ihre
Studierenden auf vielfiltige Weise.

Zur Finanzierung der Studiengebthren der FHDW erhalten
die Studierenden Uber die gesamte Ausbildungszeit im Rahmen
der integrierten IHK-Ausbildung zum/zur Kaufmann/-frau fr
Versicherungen und Finanzen eine ansehnliche Ausbildungs-
vergltung (siehe Seite 10).

Ebenso attraktiv sind die Einkommensmaglichkeiten in der
Praxis. Denn schon mit wenigen Kundenberatungen lassen
sich ohne Weiteres einige Hundert Euro Provision im Monat
dazuverdienen. Wie viel es ist, bestimmen Sie selbst — mit
lhrem Engagement in der Praxis. Zusatzlich besteht

Und wie lafst es 51ch finanzieren?

Eine exzellente Ausbildung, pmxtserfahrene Dozenten, kleme Studlengruppen individuelle Begleltung und Forderung

die Moglichkeit, je nach Leistungen in der Praxis von der
Deutschen Vermdgensberatung einen monatlichen Existenz-
grinder-Zuschuss zu erhalten. Darlber hinaus kann der Stu-
dierende wahrend des Studiums ein Ausbildungsdarlehen von
maximal 36 x 500 Euro von der DVAG beziehen. Bei vertrieb-
lichen Leistungen fur die DVAG, auch nach dem Studium,
wird das Darlehen teilweise oder ganz erstattet.

Die Kosten fur den berufsbegleitenden Unterricht, die Vorbe-
reitungskurse auf die IHK-Zwischen- und -Abschlussprifung,
die Prifungsgebuhren der FHDW und der einwdchige Auf-
enthalt in einer Hotel- und Schulungsanlage der Deutschen
Vermdgensberatung werden vom Unternehmen tbernommen.

Fur die Unterbringung wahrend der Theoriephasen in

Marburg sorgt die Deutsche Vermégensberatung im unter-

nehmenseigenen Studentenwohnheim. Die Kosten hierfiir

belaufen sich auf lediglich 100 Euro pro Woche

(alle Nebenkosten eingeschlossen — Stand:
Februar 2016).




Ihre Einkommensquellen:

> Eine Ausbildungsvergitung im Rahmen der
IHK-Ausbildung zum/zur Kaufmann/-frau fur
Versicherungen und Finanzen

> Provisionen aus den selbst vermittelten Vertragen
Ein leistungsabhdngiger Existenzgrinder-

Zuschuss so wie ein Ausbildungsdarlehen in
Hohe von bis zu 500 Euro pro Monat
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Ihre Vorteile auf einen Blick

Beruf in einem Wachstumsmarkt sichert dauerhafte Karrierechancen
Berufsausbildung durch den Marktfuhrer der Finanzvertriebe

Akademische Ausbildung an einer der renommiertesten Fachhochschulen
Deutschlands, der Fachhochschule der Wirtschaft (FHDW)

Studium und Berufsausbildung in einem

Funf Abschlisse in nur drei Jahren

Praktische Ausbildung in einer von rund 400 Direktionen der Deutschen
Vermdgensberatung

Erfolgreiche Praktiker als Dozenten

.Crash-Kurse” zur Prifungsvorbereitung

Teilnahme an zentralen Ausbildungsveranstaltungen des Unternehmens
Einwochiger Aufenthalt in einer Hotel- und Schulungsanlage des Unternehmens
Unterbringung im exklusiven unternehmenseigenen Studentenwohnheim
Studium in der attraktiven hessischen Universitatsstadt Marburg

Mehrere Einnahmequellen aus Ausbildungsvergtitung, Provisionen, Zuschuss
und — bei Bedarf — monatliches Ausbildungsdarlehen
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Wie bekomme ich einen
Studienplatz?

TPE Wy 8% 41
i

§x

F £-8

.

und einen Studienplatz zu erhalten:

> Der Weg Uber einen Vermogensberater der Deutschen
Vermdgensberatung
> Online-Bewerbung an der FHDW in Marburg

Da ein Ausbildungsplatz in einer Direktion der Deutschen
Vermdogensberatung eine Voraussetzung zur Aufnahme des
dualen Studiums ist, sollte hre Bewerbung mit der direkten
Ansprache eines Partners aus einer Direktion der Deutschen
Vermdgensberatung beginnen.

Gerne unterstttzen die Ansprechpartner der FHDW und der
DVAG Sie bei der Suche nach einer Direktion, in der Sie die
praktische Ausbildung durchlaufen kénnen.

Voraussetzung fiir einen Studienplatz:

> Abitur oder Fachhochschulreife
> Numerus Clausus

Nutzen Sie beide Mdglichkeiten um einen Ausbildungs-

Generell fuhrt die FHDW bei jedem Bewerber unabhangig
vom Schulabschlusszeugnis (Abitur oder Fachhochschulreife)
einen Eignungstest durch, um so zu gewahrleisten, dass
alle Studierenden den hohen Anforderungen des Studiums
gerecht werden.

Dem Studium ist eine nebenberufliche Tatigkeit als Vermo-
gensberater in einer der rund 400 Direktionen der Deutschen
Vermdgensberatung vorgeschaltet. So geben wir dem Interes-
senten im Vorfeld des Studiums Gelegenheit, die Anforderun-
gen der praktischen Ausbildung kennenzulernen.
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Sie interessieren sich fur den Beruf des
Vermogensberaters und fur die duale
Ausbildung der Deutschen Vermogens-
beratung und der FHDW? Dann nehmen
Sie mit einer der unten aufgefuhrten
Stellen Kontakt auf. Dort erfahren Sie
mehr.

Nehmen Sie Kontakt auf und
wenden Sie sich an:

Vermogensberater
Luca Pilling
Mergenthalerallee 77, 65760 Eschborn

Luca.Pilling@dvag.de

Mobil: 0152 5534 2782 '

Deutsche
Vermdgensberatung

Vermdgensaufbau fiir jeden!

[1i] info

Die Schritte fiir Thre Bewerbung:

1. Bewerbung bei einer Direktion oder Geschaftsstelle
der Deutschen Vermdgensberatung
. Online-Bewerbung direkt an der FHDW in Marburg

unter www.fhdw.de.

. Eignungstest an der FHDW in Marburg

. Nach erfolgreichem Eignungstest: Beginn der min-
destens 4-monatigen vertrieblichen Vorqualifikation
in einer Direktion der Deutschen Vermégensberatung.
Diese ist spatestens bis 31. Dezember erfolgreich zu

beenden

. Nach erfolgreicher vertrieblicher Vorqualifikation:
Zusage eines Studien- und Ausbildungsplatzes

. Beginn des FHDW-Studiums in Marburg und der
IHK-Ausbildung in einer Direktion der Deutschen
Vermdgensberatung zum 1. April eines Jahres

oder an:

Deutsche Vermdgensberatung AG
Ausbildungsmanagement
Ansprechpartnerin: Susanne Kauz
Miinchener StraBe 1

60329 Frankfurt am Main

Tel.: +49 (0) 69 2384-765

E-Mail: susanne.kauz@dvag.com
Internet: www.dvag-karriere.de

Fachhochschule der Wirtschaft
Ansprechpartnerinnen:

Corinna Hovelberend / Dagmar Lisges
BahnhofstraBe 23, 35037 Marburg
Tel.: +49 (0) 6421 96885-21

E-Mail:
corinna.hoevelberend@fhdw.de
dagmar.lisges@fhdw.de

Internet: www.fhdw.de

FHDW

Fachhochschule]
der Wirtschaft
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Vermögensberater 

Luca Pilling

Mergenthalerallee 77, 65760 Eschborn

Luca.Pilling@dvag.de

Mobil: 0152 5534 2782




